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Dom Maklerski BDM S.A.

Polityka Klasyfikacji i Reklasyfikacji Klienta
w Domu Maklerskim BDM S.A.

Whprowadzono Uchwatg nr 3/X1/2023 Zarzgdu BDM z dnia 9 listopada 2023 roku.
Obowigzuje od dnia 10 listopada 2023 roku.
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Na podstawie:

- Ustawy z dnia 29 lipca 2005 r. o obrocie instrumentami finansowymi (Ustawa),

- Rozporzadzenia Ministra Finanséw z dnia 29 maja 2018 r. w sprawie szczegotowych warunkéw
technicznych i organizacyjnych dla firm inwestycyjnych, bankéw, o ktérych mowa w art. 70 ust. 2
ustawy o obrocie instrumentami finansowymi, i bankéw powierniczych, Art. 83b ust. 6 ustawy
o obrocie instrumentami finansowymi (Rozporzadzenie),

- Rozporzgdzenia 2017/565 - rozumie sie przez to Rozporzgdzenie Delegowane Komisji (UE)
2017/565
z dnia 25 kwietnia 2016 r. uzupetniajgce dyrektywe Parlamentu Europejskiego i Rady 2014/65/UE
w odniesieniu do wymogow organizacyjnych i warunkéw prowadzenia dziatalnosci przez firmy
inwestycyjne oraz poje¢ zdefiniowanych na potrzeby tej dyrektywy (Rozporzadzenie 2017/565),

- Regulaminu Zarzadu

wprowadza sie:
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. POSTANOWIENIA OGOLNE
§1.

Na podstawie ustawy z dnia 29 lipca 2005 r. o obrocie instrumentami finansowymi (tj. z dnia 15 wrzes$nia

2017 r.,Dz.U. 22017 r. poz. 1768 z p6zn. zm.) oraz rozporzadzenia Ministra Finanséw z dnia 30 maja
2018 r. w sprawie trybu i warunkéw postepowania firm inwestycyjnych, bankéw, o ktérych mowa w art.
70 ust. 2 ustawy o obrocie instrumentami finansowymi oraz bankéw powierniczych (Dz.U. z 2018 r. poz.
1112 z pézn. zm.), Dom Maklerski BDM S.A. (dalej BDM) wprowadza Polityke Klasyfikacji
i Reklasyfikacji Klienta w Domu Maklerskim BDM S.A., ktérej celem jest zdefiniowanie sposobdéw
klasyfikowania i reklasyfikacji Klientow w zakresie swiadczonych na ich rzecz ustug maklerskich.

I. KLASYFIKACJA KLIENTOW

§2.
Klientom BDM, na rzecz ktérych sg Swiadczone ustugi maklerskie, przypisywane sg nastepujgce
kategorie:
¢ Kilient detaliczny,
¢ Kilient profesjonalny,
¢ Uprawniony kontrahent.

§ 3.

BDM przeprowadza klasyfikacje Klientoéw przed zawarciem umowy swiadczenia ustug maklerskich.

§ 4.
Jako Klienci profesjonalni mogg zosta¢ zaklasyfikowani Klienci bedgcy:
1. bankiem,
2. firmg inwestycyjna,
3. zakladem ubezpieczen,
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4. funduszem inwestycyjnym, alternatywng spdtkg inwestycyjng, towarzystwem funduszy
inwestycyjnych lub zarzadzajgcym ASI w rozumieniu ustawy o funduszach inwestycyjnych,

5. funduszem emerytalnym lub towarzystwem emerytalnym w rozumieniu ustawy z dnia 28 sierpnia
1997 r. o organizacji i funkcjonowaniu funduszy emerytalnych (Dz.U. z 2017 r. poz. 870 i 1321),

6. towarowym domem maklerskim,

7. podmiotem zawierajgcym, w ramach prowadzonej dziatalnosci gospodarczej, na wiasny
rachunek, transakcje na rynkach kontraktéw terminowych, opcji lub innych instrumentow
pochodnych albo na rynkach pienieznych wytgcznie w celu zabezpieczenia pozycji zajetych
na tych rynkach, lub dziatajgcym w tym celu na rachunek innych cztonkéw takich rynkéw, o ile
odpowiedzialnos¢ za wykonanie zobowigzan wynikajgcych z tych transakcji ponoszg uczestnicy
rozliczajgcy tych rynkow,

8. inng niz wskazana w pkt. 1-7 instytucjg finansowa,

9. inwestorem instytucjonalnym innym niz wskazany powyzej, prowadzgcym regulowang
dziatalno$¢ na rynku finansowym,

10. podmiotem prowadzacym poza granicami Rzeczypospolitej Polskiej dziatalnos¢ rownowazng
do dziatalnosci prowadzonej przez podmioty wskazane powyzej,

11. przedsigbiorcg spetniajgcym co najmniej dwa z ponizszych wymogow, przy czym réwnowarto$¢
kwot wskazanych w euro jest obliczana przy zastosowaniu $redniego kursu euro ustalanego
przez Narodowy Bank Polski na dzien sporzadzenia przez danego przedsiebiorce sprawozdania
finansowego:

a. suma bilansowa tego przedsiebiorcy wynosi co najmniej 20 000 000 EUR,
b. osiggnieta przez tego przedsiebiorce wartos¢ przychodéw ze sprzedazy wynosi
€0 najmniej 40 000 000 EUR,
c. kapitat wiasny lub fundusz wtasny tego przedsiebiorcy wynosi co najmniej 2 000 000 EUR.
12.organem publicznym, ktory zarzadza dtugiem publicznym, bankiem centralnym, Bankiem
Swiatowym, Miedzynarodowym Funduszem Walutowym, Europejskim Bankiem Centralnym,
Europejskim Bankiem Inwestycyjnym lub inng organizacjg migedzynarodowg petnigcg podobne
funkcje,

13. innym inwestorem instytucjonalnym, ktérego gtébwnym przedmiotem dziatalnosci jest
inwestowanie w instrumenty finansowe, w tym podmioty zajmujgce sie sekurytyzacjg aktywéw
lub zawieraniem innego rodzaju transakcji finansowych,

14. podmiotem innym niz wskazane powyzej, ktéry na swodj wniosek zostat przez BDM uznany
za Klienta profesjonalnego.

§ 5.

Do kategorii Uprawniony kontrahent BDM zalicza:

a) klientéw profesjonalnych wymienionych w § 4 pkt 1-10 oraz 12-13, z ktérymi BDM, w ramach
Swiadczenia ustug przyjmowania i przekazywania zlecen zbycia lub nabycia instrumentéw finansowych,
wykonywania takich zlecen na rachunek dajgcego zlecenie lub nabywania albo zbywania instrumentow
finansowych na wtasny rachunek zlecen, zawiera transakcje lub posredniczy w ich zawieraniu,

b) klienta profesjonalnego, o ktérym mowa w § 4 pkt 11-, ktéry na swdj wniosek zostat przez firme
inwestycyjng uznany, na zasadach okreslonych w art. 71 rozporzadzenia 2017/565, za uprawnionego
kontrahenta, z ktérymi BDM, w ramach $wiadczenia ustug przyjmowania i przekazywania zlecen zbycia
lub nabycia instrumentéw finansowych, wykonywania takich zlecen na rachunek dajgcego zlecenie
lub nabywania albo zbywania instrumentéw finansowych na wtasny rachunek zlecen, zawiera
transakcje lub posredniczy w ich zawieraniu,

c) klienta z innego panstwa cztonkowskiego, ktéry posiada status uprawnionego kontrahenta zgodnie
z przepisami prawa panstwa cztonkowskiego, w ktérym ma siedzibe lub miejsce zamieszkania.
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§ 6.
BDM moze zaliczy¢ do kategorii Uprawnionych kontrahentéw Klienta profesjonalnego, o ktérym mowa
w § 4 pkt 11 powyzej, wylgcznie po spetnieniu ponizszych wymogoéw proceduralnych:
a) ztozenia przez Klienta pisemnego wniosku , ze chce byc¢ traktowany jako uprawniony kontrahent,
b) przestania przez BDM Klientowi wyraznego pisemnego ostrzezenia dotyczacego skutkow takiego
wniosku w odniesieniu do Klienta, w tym dotyczgcego $rodkoéw ochrony, ktére moze utracic;
c) potwierdzenia przez Klienta w odrebnym pismie wniosku o traktowanie go jako uprawnionego
kontrahenta albo na zasadach ogdlnych, albo w odniesieniu do badz jednej ustugi inwestycyjnej
lub transakcji lub jednego rodzaju transakciji lub produktu, bgdz do wiekszej ich liczby, zawierajgcego
oswiadczenie Klienta, ze jest Swiadomy konsekwencji wynikajacych z mozliwosci utraty $srodkow
ochrony w zwigzku ze ztozeniem takiego wniosku.

§7.
Do kategorii Klient  detaliczny BDM  zalicza Klientéw bedgcych osobami  fizycznymi
oraz przedsiebiorcéw niespetniajgcych kryteriow, o ktérych mowa w § 4 pkt. 11 BDM moze réwniez
przyzna¢ kategorie Klienta detalicznego pozostatym Klientom, o ktérych mowa w § 4 pkt. 1-14 na ich
zgdanie, a takze pomimo braku takiego zadania, jezeli w ocenie BDM Klient powinien zosta¢
zaklasyfikowany do tej kategorii.

§ 8.
Przed zawarciem umowy o $wiadczenie ustug maklerskich BDM informuje Klienta o przyznanej
kategorii, poziomie ochrony danej kategorii Klientéw oraz mozliwosci wystgpienia z wnioskiem
o reklasyfikacje.

ll. REKLASYFIKACJA KLIENTOW

§9.
Nadana Klientowi kategoria moze by¢ zmieniona w wyniku:
1. wystgpienia Klienta z wnioskiem o zmiane kategorii,
2. otrzymania przez BDM informaciji o zmianach danych, ktére majg wptyw na mozliwos¢ reklasyfikacji
Klienta,
3. zmiany kategorii przez BDM w nastepstwie weryfikacji klasyfikacji Klientéw.

§ 10.
Klient ma mozliwo$é przedstawienia zgdania zmiany kategorii przyznanej mu przez BDM w zakresie
okreslonym w zgdaniu. Zadania nalezy skladaé w Punktach Obstugi Klientéw BDM
lub korespondencyjnie.

§ 11.

Zmiana kategorii Klienta dotyczy ustug maklerskich oraz transakcji na instrumentach finansowych
w ramach ustug maklerskich swiadczonych przez BDM w zakresie okreslonym w zgdaniu. W przypadku
przedstawienia zgdania zmiany kategorii, zmiana nastepuje po pozytywnym rozpatrzeniu przez BDM
przedmiotowego wniosku.



§12.

W przypadku, gdy Klient detaliczny wystepuje z wnioskiem o przyznanie mu kategorii Klienta

profesjonalnego, zobowigzany jest do oswiadczenia, czy spetnia minimum dwa z ponizszych kryteriow:

1. Klient zawierat transakcje o znacznej wartosci, ze $rednig czestotliwoscig co najmniej 10 transakciji
na kwartat w ciggu czterech ostatnich kwartatéw, za transakcje o znacznej wartosci uwaza
sie transakcje o wartosci ustalonej na podstawie kryteriéw okreslonych przez Zarzad BDM,;

2. wartos¢ portfela instrumentéw finansowych Klienta (fgcznie ze srodkami pienieznymi wchodzgcymi
w jego skfad) wynosi co najmniej réwnowartos¢ w ztotych 500 000 EUR,

3. Klient pracuje lub pracowat w sektorze finansowym przez co najmniej rok na stanowisku,
wymagajgcym wiedzy zawodowej dotyczacej transakcji w zakresie instrumentéw finansowych
lub ustug maklerskich, ktére miatyby by¢ Swiadczone przez BDM na jego rzecz na podstawie
Zzawieranej umowy.

§13.
BDM na pisemne zadanie podmiotu innego niz okreslony w art. 3 pkt 39b lit. a-m Ustawy o obrocie
i w zakresie okreslonym w takim zgdaniu moze uzna¢ go za Klienta profesjonalnego, pod warunkiem,
ze posiada on wiedze i doswiadczenie pozwalajgce na podejmowanie wiasciwych decyzji
inwestycyjnych, jak rébwniez na wtasciwg ocene ryzyka zwigzanego z tymi decyzjami. Dom Maklerski
przed uwzglednieniem zgdania jest obowigzany ustali¢ wiedze Klienta o zasadach traktowania klientéw
profesjonalnych przy swiadczeniu ustug maklerskich, ktérych zgdanie dotyczy.

§ 14.
BDM moze uzalezni¢ rozpatrzenie wniosku o przyznanie kategorii Klienta profesjonalnego od terminu
dostarczenia do BDM dokumentow potwierdzajgcych spetnianie kryteriow okreslonych powyze;.
Warunkiem pozytywnego rozpatrzenia wniosku o przyznanie Klientowi detalicznemu kategorii Klienta
profesjonalnego jest ztozenie pisemnego oswiadczenia o znajomosci zasad traktowania przez firme
inwestycyjng Klientéw profesjonalnych i o skutkach traktowania go jak Klienta profesjonalnego.

§ 15.
Kazdorazowo po rozpatrzeniu wniosku o zmiane przypisanej Klientowi kategorii, BDM powiadamia
Klienta o swojej decyzji w formie pisemne;j.

§ 16.
W przypadku uwzglednienia wniosku Klienta, BDM informuje o poziomie ochrony przyznawanej przez
BDM dla danej kategorii Klientéw zatgczajgc do pisemnej decyzji kopie niniejszej Procedury
ze wskazaniem odpowiedniego fragmentu, ktéry ma zastosowanie do Klienta.

§ 17.
Klient zobowigzany jest do przekazywania BDM informacji o zmianie danych, ktdre majg wptyw
na mozliwos¢ traktowania Klienta jako Klienta profesjonalnego albo Uprawnionego kontrahenta.
W przypadku powziecia informaciji, ze klient przestat spetnia¢ warunki pozwalajgce na traktowanie
go jak Klienta profesjonalnego BDM podejmuje dziatania zmierzajgce do zmiany statusu klienta
na potrzeby $wiadczenia na jego rzecz ustug maklerskich, chyba ze klient ztozy zgdanie uznania
go Klienta profesjonalnego i spetnia warunki do nadania mu statusu takiego klienta.



§ 18.

Szczegotowg procedure zmiany kategoryzacji oraz wzoér wniosku o zmiane kategoryzaciji okresla
dokument ,Procedura na wypadek otrzymania zgdania uznania klienta detalicznego za profesjonalnego,
a takze profesjonalnego za detalicznego” udostepniany na kazde zgdanie Klienta.

IV. OCHRONA KLIENTOW DETALICZNYCH

§ 19.

Klient detaliczny objety jest najwyzszym poziomem ochrony w zakresie $wiadczonych przez BDM
ustug maklerskich. Stosowane przez BDM wobec Klienta detalicznego srodki wykonawcze obejmuja:

informowanie Klienta o metodach zarzgdzania konfliktami intereséw oraz informowanie
przy uzyciu trwatego nosnika o istniejgcych konfliktach intereséw zwigzanych ze $wiadczeniem
danej ustugi maklerskiej na rzecz Klienta,
dostarczanie wyczerpujgcych (rzetelnych, niebudzgcych watpliwosci i niewprowadzajacych
w btad) informacii o:
- BDM,
- ustugach maklerskich swiadczonych na rzecz Klientow,
- kosztach i opftatach zwigzanych ze swiadczeniem ustug maklerskich, pobieranych
na podstawie Taryfy prowizji i optat,
- instrumentach finansowych oferowanych w ramach $wiadczonych ustug maklerskich
wraz
z ryzykami powigzanymi z tymi instrumentami lub ustugami maklerskimi,
przeprowadzanie oceny wiedzy i doswiadczenia Klienta w odniesieniu do:
- ustug maklerskich, ktére majg by¢ swiadczone na rzecz Klienta lub
- inwestowania w instrumenty finansowe w ramach swiadczonych przez BDM ustug
maklerskich,
przeprowadzanie oceny wiedzy i doswiadczenia Klienta w zakresie inwestowania w instrumenty
finansowe oraz weryfikowanie celdéw inwestycyjnych i sytuacji finansowej Klienta na potrzeby
Swiadczenia przez BDM ustugi doradztwa inwestycyjnego,
stosowanie obowigzujgcych BDM zasad postepowania przy przyjmowaniu i przekazywaniu
korzysci finansowych i niepienieznych przez BDM,
doreczenie Polityki wykonywania zleceh oraz dziatania w najlepiej pojetym interesie Klienta
w przypadku, gdy ma ona zastosowanie do ustug maklerskich swiadczonych Klientowi.

V. OCHRONA KLIENTOW PROFESJONALNYCH

§ 20.

Klient profesjonalny jest objety nizszym poziomem ochrony niz Klient detaliczny. Stosowane przez
BDM wobec Klienta profesjonalnego srodki wykonawcze obejmuja:

informowanie Klienta o metodach zarzadzania konfliktami intereséw oraz informowanie przy
uzyciu trwatego nosnika o istniejgcych konfliktach intereséw zwigzanych ze swiadczeniem danej
ustugi maklerskiej na rzecz Klienta,
dostarczanie wyczerpujgcych (rzetelnych, niebudzgcych watpliwosci i niewprowadzajgcych
w btad) informac;i o:

- BDM,

- ustugach maklerskich swiadczonych na rzecz Klientow,



- kosztach i optatach zwigzanych ze $wiadczeniem ustug maklerskich, pobieranych
na podstawie Taryfy prowizji i optat,

- instrumentach finansowych oferowanych w ramach $wiadczonej ustugi maklerskiej
wraz
z ryzykami powigzanymi z tymi instrumentami lub ustugami maklerskimi,

e przeprowadzenie na prosbe Klienta oceny wiedzy i doswiadczenia Klienta:

- w odniesieniu do ustug maklerskich, ktére maja by¢ swiadczone na rzecz Klienta,

- w zakresie inwestowania w instrumenty finansowe w ramach swiadczonych przez BDM
ustug maklerskich,

e przeprowadzanie oceny wiedzy i doswiadczenia Klienta w zakresie inwestowania w instrumenty
finansowe oraz weryfikowanie celéw inwestycyjnych i sytuacji finansowej Klienta na potrzeby
Swiadczonej przez BDM ustugi doradztwa inwestycyjnego,

e stosowanie obowigzujgcych w BDM zasad postepowania przy przyjmowaniu i przekazywaniu
korzysci finansowych i niepienieznych przez BDM,

e doreczenie Polityki wykonywania zlecen oraz dziatania w najlepiej pojetym interesie Klienta
w przypadku, gdy ma ona zastosowanie do ustug swiadczonych Klientowi.

VI. OCHRONA UPRAWNIONYCH KONTRAHENTOW

§ 21.
Uprawniony Kontrahent to podmiot z kategorii Klienta profesjonalnego z ktérym BDM, w ramach
wykonywanej dziatalnosci maklerskiej wspotpracuje w celu swiadczenia ustugi wykonywania zlecen,
zawiera transakcje lub dla ktérego posredniczy w ich zawieraniu. Uprawniony Kontrahent korzysta
Z najnizszego poziomu ochrony.
Ochrona Uprawnionego kontrahenta obejmuje informowanie o metodach zarzgdzania konfliktami
interesébw oraz informowanie przy uzyciu trwatego nosnika o istniejgcych konfliktach intereséw
zwigzanych
ze Swiadczeniem danej ustugi maklerskiej na rzecz Klienta.
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