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Dom Maklerski BDM S.A.

POLITYKA WYKONYWANIA ZLECEN ORAZ DZIALANIA
W NAJLEPIEJ POJETYM INTERESIE KLIENTA

OBOWIAZUJACA W DOMU MAKLERSKIM BDM S.A.

Wprowadzono Uchwatg nr 17/X/2018 Zarzadu BDM z dnia 19 pazdziernika 2018 roku.
Obowigzuje od dnia 21 pazdziernika 2018 roku.



Polityka wykonywania zlecen oraz dziafania w najlepiej pojetym interesie klienta obowiazujaca
w Domu Maklerskim BDM S.A.

§1
1. Przez uzycie w dokumencie nizej wymienionych termindw rozumie sie:

a) Rozporzadzenie - Rozporzadzenie Delegowane Komisji (UE) 2017/565 z dnia 25 kwietnia
2016 r. uzupetniajgce dyrektywe Parlamentu Europejskiego i Rady 2014/65/UE w odniesieniu
do wymogow organizacyjnych i warunkéw prowadzenia dziatalnosci przez firmy inwestycyjne
oraz pojec zdefiniowanych na potrzeby tej dyrektywy,

b) Dom Makierski - Dom Maklerski BDM S.A. z siedziba w Bielsku - Biatej,

c) GPW - Gietda Papieréw Wartosciowych w Warszawie S.A. z siedzibg w Warszawie,

d) Polityka - niniejszy dokument,

e) Umowa — umowa o $wiadczenie ustug maklerskich przez Dom Maklerski,

f) Derywaty — prawa pochodne dopuszczone do obrotu zorganizowanego,

g) Klient — osoba fizyczna, osoba prawna lub jednostka organizacyjna nieposiadajaca

osobowo$ci prawnej:
- ktéra zawarta Umowe,
- z ktérg Umowa ma zostac zawarta,
h) Klient detaliczny — klient, o ktérym mowa w art. 3 pkt 39c ustawy z dnia 29 lipca 2005 r.
o obrocie instrumentami finansowymi.
2. Polityka ma zastosowanie do $wiadczenia ustug maklerskich polegajgcych na wykonywaniu
zlecen oraz przyjmowaniu i przekazywaniu zlecen dla wszelkich kategorii Klientow.

Opis czynnikéw wykorzystywanych do dziatania w najlepiej pojetym interesie klienta

§2

1. Dom Maklerski, realizujac zlecenia Klientéw, podejmuje wszelkie uzasadnione dziatania majace
na celu uzyskanie mozliwie najlepszych wynikéw dla Klienta, uwzgledniajac nastepujace kryteria
wymienione wedtug ich istotnosci;

a) cena instrumentu finansowego,

b) koszty zwigzane z wykonaniem zlecenia, w tym:

- opfaty pobierane w miejscu wykonania,

- optaty z tytutu rozrachunku i rozliczenia transakgji,

- pozostate inne koszty niezbedne do realizacji zlecenia,

c) czas zawarcia transakgcji,

d) prawdopodobienstwo zawarcia transakgji i jego rozliczenia,

e) wielkos¢ zlecenia,

f) charakter zlecenia oraz inne aspekty majace istotny wplyw na wykonanie/przekazanie
Zlecenia,

g) czynniki jakoSciowe takie jak systemy rozliczeniowe oraz automatyczne mechanizmy

zawieszania obrotu, o ile sg stosowane w systemach obrotu, o ktérych mowa w ust. 2.

2. Dom Maklerski realizuje zlecenia Klientdw w miejscach wykonywania zlecen, przez ktére nalezy
rozumiec:

a) w odniesieniu do ustugi wykonywania zlecen - rynek regulowany GPW oraz alternatywne
systemy obrotu NewConnect oraz Catalyst,

b) w odniesieniu do ustugi przyjmowania i przekazywania zlecen — Towarzystwo Funduszy
Inwestycyjnych (w tym obstugujacy je agent transferowy) realizujgce zlecenie.

3. Obowigzek dziatania wedtug kryteriéw ujetych w ust. 1 nie dotyczy nastepujgcych przypadkéw:

a) transakcji zawieranych w jednym miejscu wykonania/przekazywania, jezeli dla instrumentu
finansowego bedacego przedmiotem zlecenia dostepne jest wytgcznie jedno miejsce
wykonania/przekazania zlecenia,

b) szczegotowych instrukgji Klienta — jezeli Klient okresli szczegdtowe warunki realizacji zlecenia,
Dom Maklerski realizuje zlecenie zgodnie z tymi warunkami i w tym zakresie obowigzek
dziatania w najlepiej pojetym interesie Klienta uwaza sie za zrealizowany.

4. W przypadkach, o ktérych mowa w ust. 3, Dom Maklerski realizuje zlecenia Klientdéw
niezwtocznie po ich przyjeciu, wedtug kolejnosci przyjmowania, chyba Ze co innego wynika ze
wskazanych przez Klienta warunkéw wykonania zlecenia albo charakter zlecenia lub warunki
panujgce na rynku sprawiaja, ze ten sposob wykonania/przekazania nie moze byé zrealizowany. /%
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5. Jezeli Klient detaliczny nie okreslit warunkéw realizacji zlecenia, a dla instrumentu finansowego
bedacego przedmiotem transakcji istnieje wigcej niz jedno miejsce realizacji, Dom Maklerski
wybierajgc miejsce realizacji zlecenia, bierze pod uwage w pierwszej kolejnosci cene
instrumentu finansowego i koszty zwiazane z realizacjg zlecenia, uznajac pozostate czynniki,
o ktorych mowa w ust. 1, za mniej znaczace w osiggnieciu najkorzystniejszego wyniku dla
Klienta, z zastrzezeniem ust. 6.

6. Dom Maklerski wybiera miejsce wykonania/przekazania zlecenia, w ktérym mozliwe jest
zrealizowanie go w catosci, a gdy na Zzadnym rynku nie jest to mozliwe to wowczas wybiera
miejsce, gdzie zlecenie zrealizowane zostanie w wiekszym zakresie.

7. Dom Maklerski $wiadczac ustugi wykonywania zlecen moze wykonywaé zlecenia Klienta tacznie
ze zleceniami wiasnymi lub zleceniami innych Klientéw pod warunkiem, Ze:

a) jest mato prawdopodobne, by potaczenie zlecen i transakciji dziatato na niekorzysé Klientow,
b) Klient zostat uprzednio poinformowany o takim sposobie wykonania zlecenia,
c) Dom Maklerski wprowadzi zasady alokacji zlecen, podane do wiadomosci Klientow.

8. Dom Maklerski zrealizuje zlecenie Klienta poza systemem obrotu, posredniczac w zawarciu
umowy cywilno-prawnej, o ile realizowanie zlecenia w takim trybie zostanie przez Klienta
wskazane na podstawie odrebnej, stosownej umowy.

9. Dom Maklerski wykonuje zlecenia dotyczace Derywatow wytacznie na gietdowym rynku
regulowanym prowadzonym przez GPW.

10.  Zlecenia do dyspozycji maklera wykonywane sag przez Dom Maklerski zgodnie z zasadami
obrotu obowigzujgcymi na rynku, na ktérym sg realizowane, majac na uwadze najlepiej pojety
interes Klienta.

11. Dom Makierski ostrzega Klienta, iz szczegétowe okreslenie przez Klienta warunkéw, na jakich
nastgpi¢c ma wykonanie lub przekazanie zlecenia, moze uniemozliwi¢ Domowi Maklerskiemu
podjgcie dziatan w celu uzyskania mozliwie najlepszych wynikow dla Klienta w zakresie
wyznaczonym tymi szczegotowymi warunkami.

12. Dla instrumentu finansowego notowanego jednocze$nie w obrocie zorganizowanym na terenie
Rzeczpospolitej Polskiej i zagranicznym rynku regulowanym Dom Maklerski wykonuje zlecenia
w obrocie zorganizowanym na terenie Rzeczpospolitej Polskiej.

Zasady wykorzystania czynnikow w postaci ceny, kosztéw szybkosci oraz
prawdopodobienstwa wykonania w celu uzyskania mozliwie najlepszego wyniku dla klienta.

§3

Dla zapewnienia uzyskania mozliwie najkorzystniejszych wynikéw dla Klienta, Dom Maklerski
w ramach $wiadczenia ustugi przyjmowania i przekazywania oraz wykonywania zlecen nabycia lub
zbycia instrumentéw finansowych, uwzglednia odpowiednio nastepujace czynniki
Dla akgiji:

a) ceny instrumentéw finansowych — ranga wysoka,

b) koszty transakciji tzn. optaty pobierane przez operatorow rynku, posrednikow — ranga wysoka,

c) czas zawarcia transakcji — ranga srednia,

d) prawdopodobienstwo zawarcia transakgciji — ranga niska,

e) wielko$¢ zlecenia — ranga niska.

Dla obligaciji:
a) ceny instrumentow finansowych — ranga wysoka,
b) koszty transakcji tzn. optaty pobierane przez operatoréw rynku, posrednikéw — ranga wysoka,
c) czas zawarcia transakcji — ranga $rednia,
d) prawdopodobienstwo zawarcia transakgji - ranga niska,
e) wielko$é zlecenia — ranga niska.

Dla pozostatych instrumentéw finansowych:
a) ceny instrumentéw finansowych — ranga wysoka,
b) koszty transakgji tzn. optaty pobierane przez operatoréw rynku— ranga wysoka,
c) czas zawarcia transakcji — ranga $rednia,
d) prawdopodobienstwo zawarcia transakcji — ranga $rednia,
e) wielkos¢ zlecenia — ranga niska.



§4
Rangi czynnikéw wskazanych w § 3 nie majg zastosowania w przypadku gdy:

a) Dom Maklerski stwierdzi, ze taka zmiana moze mieé istotny wplyw na dziatanie w najlepiej
pojetym interesie Klienta,

b) Klient okresli szczegbtowe warunki realizacji zlecenia,

¢) nabycie instrumentéw finansowych nastgpuje w ramach oferowania tych instrumentéw
finansowych w imieniu emitenta (rynek pierwotny),

d) miejsce realizacji zlecenia w odniesieniu do danego instrumentu finansowego bedzie jedynym
mozliwym miejscem wykonania tego zlecenia.
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Klient powinien mieé $wiadomosé, ze:

a) konkretne dyspozycje z jego strony mogag uniemozliwic Domowi Maklerskiemu podjecie
krokow, ktére zostaty opracowane i wdrozone w ramach Polityki w celu uzyskania mozliwie
najlepszego wyniku przy wykonywaniu takich zlecet w odniesieniu do elementéw, ktérych
wspomniane dyspozycje dotycza,

b) niniejsza Polityka nie gwarantuje, ze w kazdym przypadku zlecenie Klienta zostanie
wykonane z najlepszym dla Klienta skutkiem, uwzgledniajgcym wszelkie przestanki, ktorymi
kierowat sie Klient przy sktadaniu zlecenia,

§6

1. Tres¢ Polityki jest dostgpna na stronie www.bdm.pl., za$ forma skrocona tej Polityki znajduje sie
w dokumencie ,Informacje dla Klienta dotyczace m.in. Domu Maklerskiego BDM S.A.,
$wiadczonych ustug, ryzyka zwigzanego z inwestowaniem na rynkach kapitafowych”.

2. Dom Maklerski informuje Klienta o istotnych zmianach Polityki w takim terminie, aby Klient mogt
wypowiedzieC umowg z zachowaniem okresu wypowiedzenia, a rozwigzanie umowy nastgpito
przed dniem wejscia w zycie zmian.

3. Brak poinformowania Domu Maklerskiego przez Klienta o braku zgody na zmiane Polityki przed
dniem jej wejscia w zycie uwaza sie za przyjecie nowych warunkéw.

4. Dom Maklerski monitoruje skuteczno$¢ wdrozonych rozwigzan i stosowanej Polityki, w celu
odpowiedniego ich dostosowywania.

5. Dom Maklerski nie rzadziej niz raz na rok dokonuje przegladu Polityki. Dom Maklerski dokonuje
przegladu rowniez w przypadku wystapienia istotnej zmiany, ktéra trwale wptywa na zdolnosé
Domu Maklerskiego do dalszego uzyskiwania mozliwie najlepszych wynikow dia Klienta
w miejscach wykonania ustalonych zgodnie z Polityka.
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Jagek Hachel




